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El Arte de Crear Lujo
The Art of Creating Luxury

By: Nancy Esteves
Photes: Enrigue Tubio
Location: 3172 North Bay Read, Miami Beach, FL

1 destacado y carismdtico desarrollador de casas y edificios
de lujo, Humberto Ramirez, comparte con nosotros su historia
inspiradora, revelando la gran pasion que lo impulso hacia el éxito.

Desde la adquisicion de su primera propiedad hasta convertirse en el
orgullose desarrollador de 20 mansiones multimillonarias, su relato
no solo resalta sus logros financieros, sino también la dedicacion y la
vision que han guiado cada paso de su impresionante carrera.

La habilidad de Ramirez en identificar oportunidades de bienes raices
rentables y crear hogares de lujo extraordinarios lo ha catapultado
como lider en su industria.

En una entrevista exclusiva para Hola Latinos, realizada en su
majestuosa mansion en Miami Beach, Ramirez comparte sus
experiencias y sus grandes logros durante su notable trayectoria.

he distinguished and charismatic developer of luxury
homes and buildings, Humberto Ramirez, shares with us his inspiring
story, revealing the great passion that propelled him to success.

From acquiring his first property to becoming the proud developer of
20 multimillion-dollar mansions, his life story not only highlights his
financial achievements but also the dedication and vision that have
guided every step of his impressive career.

Ramirez's ability to identify profitable real estate opportunities and
create extraordinary luxury homes has made him stand out as a leader
in his industry.

In an exclusive interview for Hola Latinos, conducted in his
magnificent mansion in Miami Beach, Ramirez shares with our
readers his experiences and significant accomplishments.




Su exitoso negocio inmobiliario de lujo ne siempre ha sido un
camino ficil. ; Te consideras un ejemplo de que “si se puede”?
Decir que “si se puede” es algo que afirmo hoy después de
14 afios en este pais. Quiero transmitirles a quienes lean este
articulo que si es posible lograr el éxito. Sin embargo, es crucial
para todos los inmigrantes que llegamos a los Estados Unidos
estar claros en que hay que trabajar muy duro, ser constante y
estar bien enfocados. Es preferible especializarse en una sola
cosa, y en mi caso, eso es crear propiedades de lujo.

Provenias del mundo bancario. ;Qué te motive a cambiar de
carrera?

Tengo una carrera financiera de hace 35 afios. Empecé como
un cajero de banco a los 17 afios y a los 30 afios me nombraron
vicepresidente de uno de los bancos mds grandes de Venezuela.
Cuando ilegué a los Estados Unidos, era muy dificil validar esa
carrera aqui, asi que decidi incursionar en bienes raices, algo
que siempre me gusto desde joven.

De Caracas, Venezuela, viniste persiguiendo el “Sueiio
Americano”. ;Cudl crees que fue el momento clave en tu
carrera aqui?

El decidir dedicarme al mercado inmobiliario fue clave. Al
llegar, compré un terreno con un grupo de amigos en Key
Biscayne, nos financiaron inversionistas, la vendimos con éxito,
¥ ese mismo grupo continuo apoyandome. Ahora, estamos por
completar nuestras casas numero 19y 20, y definitivamente el
mercado me abrié las puertas.

¢ Cudl es el secreto de tu éxito?

El toque mdgico es que AMO lo que hago. La formula es
siempre hacer lo que mds te apasiona. Yo puedo trabajar de
lunes a domingo los 365 dias del afio y estoy feliz, no me canso.
Cuando la gente le pone amor a lo que hace, ya tienen la mitad
del mundo ganado. La pasion y la motivacion de verdad mueven
montarias.

El truco estd en no desfallecer; hay que ser constante. Y no ha
sido ficil. El real estate es un negocio del cual debes tener un
poder de aguante, y la posibilidad de manejar el mercado en
alza y en baja. El riesgo es grande y no mucha gente lo hace.
Debes tener vision, buen equipo y saber escoger el negocio
correcto. Personalmente analizo mds de 50 negocios al mes
para conseguir uno que sea financieramente rentable.

Igualmente, considero de vital importancia rodearse de
excelentes profesionales que puedan asesorarte y ayudarte a
crecer en el mercado en el que estds incursionando.

De todos los proyectos en tu cartera inmobiliaria, ;cudles te
llenan de mds orgullo?

Nunca puedo olvidar mi primer proyecto, una casa en Key
Biscayne que vendimos a un famoso Corredor de carros en
$2.7 millones. Cada casa es un amor diferente, son como mis
hijos. Cuando hago una casa, primero la suefio, la imagino
como si fuera a vivir en ella, no escatimo en lujos y acabados
de primera, y cuando la gente la visita, les gusta y la compran.
El crecimiento ha hecho que cada vez haga mejores casas, mas
bonitas y de lujo. Ahora estamos vendiendo una casa de $14
millones en North Bay Road.

Embarking on the journey to build this immensely successful
luxury real estate business was undeniably challenging. Do
you see yourself as a living testament to the “Yes, You Can”
mindset?

I can say this today, after being 14 years in this country. I
want to convey to those who read this article that it is indeed
possible to achieve success. However, it is fundamental for all
immigrants who come to the United States to be clear that hard
work, consistency, and a focused mindset are essential. You
need to specialize in something, and in my case, it’s creating
luxury properties.

You have a strong banking background. What inspired you
to change careers?

I have a financial career of over 35 years. [ started as a bank
teller at the age of 17, and by the time I was 30, I was appointed
vice president of one of the largest banks in Venezuela. When I
arrived in the United States, it was very difficult to validate that
career here, so I ventured into real estate, something 1 always
liked since I was young.

Coming from Caracas, Venezuela to live the “American
Dream,” what do you think was the turning point in your
career here?

The decision to dedicate myself to the real estate market was
key. Upon my arrival, I purchased a land with a group of friends
in Key Biscayne, investors financed us, we sold it successfully,
and that same group continued to support me. Now, we are
about to complete our 19th and 20th house, and this really
opened the doors for me.

What is the secret to your success?

The magical touch is that I LOVE what I do. The formula
is always to do what you are most passionate about. I can
work from Monday to Sunday, 365 days a year. Passion and
motivation truly move mountains.

And the trick is to be consistent. But it hasn’t been easy. Real
estate is a business that requires endurance and the ability to
handle the market in both upswings and downturns. The risk is
significant, and not many people do it. You must have vision,
a good team, and know how to choose the right business.
Personally, I analyze more than 50 deals a month to find the
ONE that is financially profitable.

I consider it key to surround yourself with excellent
professionals who can advise and help you grow in the market
you are entering,.

Of all the projects in your real estate portfolio, which make
you the proudest?

I will never forget my first project, a house in Key Biscayne
that we sold to a famous car dealer for $2.7 million. Each house
represents a unique love, just like my children. When I build a
house, I dream of it first, imagine it as if I were going to live
in it, sparing no expense on luxury and top-notch finishes.
And when people visit it, they like it and buy it. Each phase of
growth has empowered me to construct residences that are not
only superior but also more aesthetically pleasing and opulent
than before. Currently, we are selling a $14 million house on
North Bay Road.



Cuéntanos sobre las caracteristicas mds destacadas de la casa en Miami
Beach donde se realizd la sesion de fotos para la portada. ; Quiénes fueron
el arquitecto y el disefiador?

La casa estd frente al agua. La ubicacion en North Bay Road estd al lado de
Sunset Harbor, donde tienen residencias muchos artistas y deportistas como
Alex Rodriguez y Shakira, quienes viven en la misma calle. Esta casa es
moderna, disefiada por el arguitecto Hugo Mijares, muy abierta, con mucha
luz, excelentes acabados, seis habitaciones y seis bafios. Con la ventaja de
poder aparcar un yate de hasta 100 pies. El lujo que le afiadimos a esta casa
es un diferenciador clave de Humberto Ramirez Developers.

72 N Bay Rd

¢ Cudles son tus proyectos futuros?

Nuestros préximos proyectos incluyen una casa en Venetian Drive del
arquitecto Jose Sanchez (Praxis), que saldra a la venta en el 2024, con
una vista espectacular al mar abierto y 6,400 pies cuadrados bajo aire
acondicionado. El proyecto estrella en Gables Estates, en un terreno de un
acre que serd una casa de 18,000 pies cuadrados disefiada por el arquitecto
Rafael Portuondo (Portuondo Perotti Architects).

Tell us about the most outstanding features the Miami Beach house where
the photo shoot for the cover was taken. Who were the architect and
designer?

Situated along the waterfront on North Bay Road, adjacent to the esteemed
Sunset Harbor—home to various renowned figures like artists and athletes,
including Alex Rodriguez and Shakira—this modern residence stands as a
testament to luxurious living. Crafted by the acclaimed architect Hugo Mijares,
the house boasts a contemporary design characterized by openness, abundant
natural light, impeccable finishes, six bedrooms, and six bathrooms. Notably, it
offers the unique advantage of accommodating a yacht up to 100 feet.

‘What are your future projects?

Our upcoming projects include a house on Venetian Drive by architect Jose
Sanchez (Praxis), which will be priced in 2024, with a spectacular view of the
open sea and 6,400 square feet under air conditioning. The flagship project in
(Gables Estates, on a one-acre plot that will be an 18,000-square-foot house
designed by architect Rafael Portuondo (Portuondo Perotti Architects).
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Y seguimos en la busqueda de nuevos proyectos...

¢De donde crees que provienen la mayoria de los
compradores de casas de lujo?

Después del COVID, el mundo cambic. Antes, los
compradores eran extranjeros en su mayoria. La
gente se dio cuenta de que queria mds espacio. Por lo
tanto, muchas personas vinieron de Nueva York, Los
Angeles, San Francisco, Chicago y otras ciudades
importantes a comprar en Miami porque con la misma
inversion podian comprar una casa espectacular,
con embarcacion, tener sol todo el afio y ahorrar en
impuestos.

cComo ves el futuro del mercado inmobiliario en
Miami?

Para mi, Miami va a ser una ciudad muy importante
para el sector empresarial, artistico y deportivo. Se
convertird en una de las zonas mds interesantes de
Estados Unidos para vivir Tengo varios socios e
inversionistas locales y extranjeros muy interesados
en seguir invirtiendo conmigo en el desarrollo de
nuestros proyectos en real estate debido al crecimiento
¥ experiencia obtenida.

En un plano mas personal: ;Cudl dirias que es la
verdadera llave para la felicidad?

La felicidad significa saber vivir y disfrutar la vida
con lo que tienes. Trato de ser feliz dia a dia. Soy un
bendecido y estoy agradecido con Dios por todo lo
que me ha dado, incluyendo mi familia, mi salud y mis
negocios.

Hablanos un poco sobre tu labor filantropica con
Hermanos de la Calle.

Hace 5 aros creamos la fundacion Hermanos de
la Calle. Su objetivo ha sido ayudar a insertar en la
sociedad a nuestros homeless que viven en las calles de
Miami. Les ofrecemos rehabilitacion, desintoxicacion
y luego de superar estas barreras consiguen vivir en
casas comunales para ellos. Hoy en dia tenemos 17
casas y mas de 150 ex homeless viviendo y trabajando
en Miami. Ademas, ayudamos a los inmigrantes que
legan a las fronteras huyendo de sus paises ddndoles
hospedaje y ayuda para poder establecer una vida
digna. Aprovecho para nombrar a Narciso Murioz,
Malena Lagarre, Margarita Lauria y los directores de
la fundacicn que juntos hemos hecho posible este suefio.

Una frase que mejor describe a Humberto Ramirez.
Apasionado de mi trabajo.

¢ Eres una persona familiar?

Creo mucho en la familia como la base fundamental
de la sociedad. Mi educacion catdlica me hizo muy
creyente en los principios y los valores del ser humano.
Considero que el respeto y la honestidad son parte
Jundamental de las relaciones. Estoy muy orgulloso
de tener a miembros de mi familia apoyandome
en Humberto Ramirez Developers. Mi hermano, J.
Alejandro Ramirez, es el Chief Financial Officer e
ingeniero civil de la empresa. Mi esposa, Erika Correia,
me ayuda mucho con el disefio interior Mi hija,
Bdrbara Ramirez, es la administradora y encargada de
las operaciones, y Eddy Rengifo en marketing.




And we continue to search for new projects...

Where do you think most luxury home buyers are
coming from?

After COVID, the world changed. Before, buyers
were mostly foreigners. People realized they wanted
more space. As a result, many people moved from
New York, Los Angeles, San Francisco, Chicago, and
other major cities to buy in Miami because with the
same investment, they could purchase a spectacular
house, have a yacht, enjoy sunshine throughout the
year, and save on taxes.

How do you see the future of the real estate market
in Miami?

Miami will be a very important city for the business,
artist, and sports industries. It will become one of the
most interesting areas in the United States in which
to live. I have numerous local and foreign partners
and investors that continually invest with me in the
development of our real estate projects due to our
growth and experience in the market.

On a more personal note: What would you say is
the true key to happiness?

Happiness means knowing how to live and enjoy life
with what you currently have. I try to be happy every
day. I am blessed and grateful to God for everything
He has given me, including my family, my health,
and my businesses.

Tell us a little about your philanthropic work with
Hermanos de la Calle.

Five years ago, we created Hermanos de la Calle
Foundation. Its goal has been to help integrate our
homeless who live on the streets of Miami into
society. We offer them rehabilitation, detoxification,
and after overcoming these barriers, they get to live
in communal houses. Today, we have 17 houses and
more than 150 former homeless people living and
working in Miami. Additionally, we help immigrants
arriving at the borders fleeing their countries by
providing them with accommodation and assistance
to establish a dignified life. I take this opportunity to
mention Narciso Mufioz, Malena Lagarre, Margarita
Lauria, and the foundation directors who, together,
have made this dream possible.

A phrase that best describes Humberto Ramirez.
Passionate about my work.

Are you a family person?

I believe strongly in the family as the fundamental
basis of society. My Catholic education made me
a firm believer in human principles and values. [
consider respect and honesty to be fundamental parts
of relationships. I am very proud to have family
members supporting me in Humberto Ramirez
Developers. My brother, J. Alejandro Ramirez, is
the Chief Financial Officer and civil engineer of the
company. My wife, Erika Correia, helps me a lot with
interior design. My daughter, Barbara Ramirez, is
the administrator and operations manager, and Eddy
Rengifo is in marketing.



